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POSTULEZ MAINTENANT!

Merci d’envoyer votre 
candidature avec une lettre de 
motivation par Mail à:
 

bewerbung@gutex.de

NOUS VOUS CHERCHONS!

Vous cherchez un emploi sûr ? Au sein d‘une entreprise de taille moyenne située au carrefour de l‘Allemagne, de 
la France et de la Suisse, qui assume sa responsabilité vis-à-vis de l‘environnement et de la société ? Bienvenue 
chez GUTEX ! Nous tirons le meilleur du bois : des matériaux isolants écologiques en fibres de bois pour 
l‘enveloppe complète du bâtiment, qui séduisent les artisans et sont appréciés des maîtres d‘ouvrage. En effet, 
nos produits et nos systèmes ne se contentent pas d‘être très faciles à poser, ils créent également un climat 
intérieur confortable et protègent l‘environnement.

Commercial itinérant (h/f) en Secteur Paca- Occitanie

Vos tâches

 › Vous conseillez nos clients du commerce 
spécialisé du bâtiment, de l‘artisanat et de la 
planification en faisant preuve d’autonomie.

 › Vous faites l’acquisition de nouveaux clients et 
développeurs de projets, que vous enthousiasmez 
par nos produits et services durables.

 › Vous transmettez vos connaissances théoriques 
et pratiques dans le cadre de formations.

 › Sur les chantiers, vous conseillez les artisans sur les 
produits et les constructions et accompagnez la phase 
d‘appel d‘offres des planificateurs et des architectes.

 › Vous vous rendez sur des salons et 
autres manifestations où vous accueillez 
chaleureusement les visiteurs.

 › Vous suivez votre chiffre d‘affaires, 
votre budget et vos rapports.

Votre profil

 › Vous avez une formation commerciale, technique ou artisanale – 
idéalement même en tant que maître artisan, technicien ou ingénieur – et 
pouvez en outre idéalement justifier de premiers succès commerciaux 
dans le commerce spécialisé du bâtiment ou la construction en bois.

 › Vous vous intéressez au bois ou à la construction de toitures 
avec des produits issus de matières premières renouvelables.

 › Vous êtes organisé·e et vous orientez vos actions sur les objectifs, ce 
qui vous permet d‘atteindre efficacement vos objectifs de vente.

 › Vous êtes à l’aise avec Microsoft Office et Salesforce (CRM). 
 › Vous parlez couramment le français, ainsi que l‘allemand ou l‘anglais.
 › Vous faites preuve de fiabilité et de loyauté au 

sein d’une équipe et vous aimez voyager.

Ce que nous vous proposons

 › D‘excellentes perspectives de 
développement professionnel et personnel 
dans une entreprise en pleine expansion 
avec des processus décisionnels courts.

 › Ouverture d‘esprit et grande marge de 
manœuvre pour la réalisation de vos idées.

 › La gamme de produits sophistiqués du 
n°1 du secteur en matière de qualité.

 › Une rémunération axée sur la 
performance avec une part fixe élevée.

 › Un véhicule de fonction attrayant et 
aux nombreuses options multimédia 
disponible pour un usage privé.

 › Des équipements informatiques de qualité 
pour le télétravail et les déplacements.


